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Reme rc i ement s
La FeRC a la chance de bénéficier du soutien de fournisseurs de
la branche du carrelage. Leur appui financier ainsi que leur
contribution à l'organisation de formations, à la réalisation et la
traduction de fiches techniques, mais aussi leur disponibi l ité
permettent à la FeRC de mener à bien ses missions.

Nous remercions ici l'ensemble de nos partenaires
pour leur investissement.

Dankeswort an unseren Partner

Die FeRC hat das Glück auf einige Lieferanten der
Keramikbranche zählen zu dürfen. Ihre finanziel le Unterstützung,
der Beitrag an die Ausbildung, an die Entwicklung der
technischen Angaben und Merkblätter, aber auch ihre
Verfügbarkeit für unseren Verband hilft uns täglich die
festgelegten Ziele zu erreichen.

Wir möchten hier recht herzlich unseren FeRC-Partner
für diese Mithilfe danken.
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Dans la première édition de notre

magazine, il y a quatre ans déjà, je vous

parlais de l’importance de la formation

initiale, supérieure et continue pour

développer notre métier.

Aujourd’hui , nous pouvons dire que notre
travail a porté ses fruits, même s’i l reste
diffici le de recruter de nouveaux apprentis
dans le domaine de la construction.

Nous mettons le cap sur les prochains
championnats des métiers SwissSkil ls à
Berne, qui se dérouleront du 9 au
1 3  septembre 2020. Plus de 1 30
professions seront représentées. Voilà
une formidable possibi l ité de découvrir
une multitude d’activités et de voir à
l ’œuvre de jeunes professionnels.

Sur notre stand, pendant cinq jours,
douze carreleurs s’affronteront, dont
quatre représentants romands. Je vous
invite à venir les encourager!

Au sujet de la formation supérieure, nous
avons organisé, pour la première fois
dans notre métier, les cours et les
examens du brevet fédéral de chef
carreleur. Ce fut une belle réussite,
comme vous pouvez le l ire dans ce
magazine.

Pour la pose du carrelage, les robots ne
sont pas près de remplacer les humains.
Nous avons donc besoin de main-
d’œuvre qualifiée pour satisfaire notre
clientèle. Uti l isez, vous aussi, les adresses
de nos commerces et entreprises de
pose en fin de magazine pour tous vos
travaux relatifs au carrelage. Vous serez
en de bonnes mains.

LAURENT CORNU
PRÉSIDENT FERC

In der 1 . Ausgabe unseres Magazins vor

4  Jahren sprach ich über die Bedeutung

der Grundbildung, der höheren

Berufsbildung und der Weiterbildung für

die Entwicklung unseres Berufs.

Heute können wir behaupten, dass
unsere Arbeit Früchte getragen hat, auch
wenn die Rekrutierung von neuen
Lehrl ingen im Bereich des Baugewerbes
schwierig bleibt.

Die nächsten Berufsmeisterschaften
SwissSkil ls werden vom 9. bis 1 3.
September 2020 in Bern stattfinden. Über
1 30 Berufe werden dort vertreten sein.
Das ist für al le eine wunderbare
Gelegenheit, zahlreiche Tätigkeiten zu
entdecken und diese jungen Berufsleute
bei der Arbeit zu beobachten.

An unserem Stand werden während
5  Tagen zwölf Plattenleger, darunter vier

EN PREMIÈRE LIGNE

« B LES ROBOTS
NE SONT PAS PRÈS
DE REMPLACER
LES HUMAINS B »

Westschweizer Vertreter, gegeneinander
antreten. Ich lade Sie ein, diese jungen
Leute zu unterstützen!

Betreffend die höhere Berufsbildung
haben wir für unseren Beruf erstmals
Ausbildung und Prüfungen für den
eidgenössischen Fachausweis als
Plattenlegerchef organisiert. Wie Sie in
diesem Magazin lesen können, ist dies
ein schöner Erfolg geworden.

Beim Verlegen von Platten sind wir noch
weit vom Einsatz von Robotern entfernt.
Wir benötigen qualifizierte Arbeitskräfte,
um unsere Kunden zufriedenzustellen.
Berücksichtigen Sie deshalb bitte die
Adressen unserer Geschäfte und
Plattenlegerunternehmungen hinten in
diesem Magazin für Ihre
Plattenbelagsarbeiten. Sie werden sich in
guten Händen befinden.
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VOTRE CUIS INE ,
UN ÉCRIN POUR VOS REPAS

Pour préparer et savourer des mets

succulents, nous passons de

nombreuses heures dans notre cuisine.

Au fil du temps, cet espace s’est même

ouvert et intégré aux autres lieux de vie

du logement. Il est donc important de

s’y sentir bien et de prêter une attention

particulière au choix des revêtements.

Le carrelage, très facile à nettoyer et à
entretenir, est le revêtement idéal dans
une cuisine. Les choses se compliquent
lorsqu’i l faut en choisir la couleur.

Le carrelage mural intégral

Afin de simplifier l ’entretien, les prof-
essionnels proposent bien souvent la
pose de carrelage. Ce matériau robuste
et facile à laver résiste aux taches, à
l ’humidité et à la chaleur. I l convient
parfaitement à l’habil lage de votre cuisine
et vous séduira grâce à ses nombreuses
propriétés ainsi qu’à son aspect authen-
tique. Le carrelage existe dans une
variété infinie de coloris.

Le carrelage blanc est une option
fréquemment choisie. Bien que cela reste

une affaire de goût, i l n’existe pas de règle
absolue en la matière. Essayons
néanmoins de comprendre en quoi un
carrelage blanc dans votre cuisine
pourrait se révéler un excellent choix.

Un carrelage blanc possède de nombreux
avantages, qui ne viennent pas tout de
suite à l’esprit. Le blanc permet d’agrandir
les petits espaces en faisant entrer la
lumière. I l épure également les l ignes et
se marie avec toutes les couleurs. On
peut ainsi obtenir des contrastes de
couleurs dynamiques en jouant sur les
meubles et les éléments de décoration,
par exemple en rajoutant une crédence
en couleur.

Une touche de couleur particulière

La crédence n’est pas forcément la
première chose à laquelle on pense en
agençant la cuisine. Ou alors on mise
avant tout sur son côté fonctionnel, car
son rôle principal consiste à protéger les
murs des éclaboussures.

TENDANCES
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Et pourtant, la crédence est aussi un
élément décoratif à part entière, capable
de transformer la pièce tout autant que
l’îlot central et les façades des meubles.

Pour donner à votre cuisine un éclat
personnalisé, choisissez une crédence
colorée. Si votre mobil ier présente des
tons neutres, osez des teintes vivantes.
Un aspect mat ou bri l lant amènera
également un contraste particul ier. Et
pour apporter encore plus de lumière,
vous pouvez prévoir des bandes
lumineuses intégrées aux profi ls de
finition: votre cuisine éclairera ainsi
magnifiquement vos créations culinaires.

Si vous avez des meubles de cuisine au
coloris clair, pourquoi ne pas instal ler une
crédence noire qui donnera une
sensation de profondeur dans votre
cuisine ? Une autre idée originale est la
crédence en carreaux d’ardoise, pour
écrire dessus votre l iste des courses!

Une cuisine tendance

Si une crédence de cuisine unie vous
paraît triste, laissez libre cours à votre
imagination et composez des formes
géométriques. L’assortiment est énorme:
écail les de poisson, carreaux
hexagonaux, pose en chevrons, voire

mosaïque formant des motifs
graphiques.

Les formes donneront du relief et du
rythme à votre mur, quel que soit le style
que vous aurez choisi . Une crédence
monochrome conviendra parfaitement à
une cuisine épurée, alors qu’un mélange
de formes et de couleurs apportera de la
fantaisie.

Une dernière proposition? Si vous l’osez,
habil lez les murs de votre cuisine avec
des carreaux hexagonaux. Cela amènera
une touche d’original ité.

Un trompe-l’œil parfait

Un carrelage imitant un autre matériau
peut également apporter chaleur et
convivial ité à votre cuisine. Vous
profiterez ainsi de tous les atouts de la
céramique – c’est-à-dire sa robustesse
et sa facil ité d’entretien – tout en
dévoilant un aspect rappelant une autre
surface.

Pour une cuisine rustique, choisissez par
exemple un carrelage d’imitation bois. De
teinte claire, i l fera paraître la pièce plus
grande, ce qui est souvent appréciable.
Vous pouvez également opter pour des
imitations de pierre naturelle, pour un
aspect chic, ou alors des carreaux
métall isés, pour donner un style plus
industriel .

Choisir le carrelage adéquat pour sa
cuisine permet de mettre en valeur cet
espace dédié au bon goût et au plaisir du
palais. N’hésitez pas à y consacrer du
temps et à vous appuyer sur des
professionnels. I ls sauront vous
conseil ler et vous accompagner.
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TREND

IHRE KÜCHE - E IN JUWEL
FÜR DIE ZUBERE I TUNG IHRER GERICHTE

Bei der Zubereitung und beim Geniessen

von köstlichen Gerichten verbringen wir

zahlreiche Stunden in unserer Küche. Im

Verlauf der Zeit haben wir diesen Raum

sogar anderen Lebensräumen in der

Wohnung geöffnet. Es ist deshalb

wichtig, sich dort wohl zu fühlen und der

Wahl des Boden- und Wandbelags

besondere Aufmerksamkeit zu

schenken.

Der Plattenbelag ist in der Küche der am
häufigsten eingesetzte Belag, da er
besonders einfach zu reinigen und zu
unterhalten ist. Al lerdings stel lt sich die
oft komplizierte Frage nach der Wahl der
Farbe.

Integrale Wandplatten

Zur Erleichterung des Unterhalts
schlagen die Fachleute oft das Verlegen
von Platten vor. Es handelt sich um ein
leistungsstarkes und einfach zu
reinigendes Material , das feuchtigkeits-
und hitzebeständig ist. Sie können es
problemlos in ihrer Küche einsetzen. Die
Platten werden Sie durch ihre zahlreichen
Eigenschaften und das authentische
Erscheinungsbild verzaubern. Das
Material ist fleckenabweisend und in
unzähligen Farbtönen erhältl ich.

Sie können sich auch für einen weissen
Plattenbelag, eine oft gewählte Option,
entscheiden. Es handelt sich allerdings
um eine reine Frage des Geschmacks, da
es in dieser Beziehung keine absoluten

Regeln gibt. Versuchen wir trotzdem zu
verstehen, weshalb ein weisser
Plattenbelag in Ihrer Küche eine
ausgezeichnete Wahl darstel len könnte.

Ein weisser Plattenbelag verfügt über
zahlreiche Vortei le, die uns nicht direkt
auffal len. Weiss lässt kleine Räume
grösser erscheinen, da es nur wenig Licht
absorbiert. Es verfeinert auch die Linien
und ermöglicht, eine besondere Farbe in
den Vordergrund zu stellen.

Weiss trägt zu einer erfrischenden und
hellen Atmosphäre bei und passt zu allen
Farben. Durch das Spiel mit den Möbeln

oder mit dekorativen Elementen
entstehen dynamische Farbkontraste,
indem man zum Beispiel eine farbige
Nischenwand einsetzt.

Ein besonderer Hauch von Farbe

Bei der Einrichtung der Küche denkt man
nicht unbedingt zuerst an die
Nischenwand. Oder man denkt an ihre
funktionelle Seite, denn die Hauptaufgabe
der Nischenwand ist der Schutz der
Mauern vor Spritzern. Und doch ist sie
auch ein selbstständiges dekoratives
Element, das den Raum, die Kochinsel
und die Fronten der Möbel verwandeln
kann.

Wenn Sie Ihrer Küche eine persönliche
Note verleihen möchten, wählen Sie eine
farbige Nischenwand. Wenn Ihre Möbel in
neutralen Farbtönen gehalten sind,
setzen Sie lebendige Farben ein. Auch ein
matter oder glänzender Aspekt kann
einen besonderen Kontrast bilden. Und
für zusätzl iches Licht können Sie Led-
Bänder in die Wand integrieren. Ihre
Küche wird so mehr als ein Gericht
wunderbar erleuchten.

Und wenn Ihre Küchenmöbel in hellen
Farben gehalten sind, gestalten Sie eine
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Nischenwand in Schwarz, so dass Ihre
Küche tiefer wirkt. Eine andere originel le
Idee: eine Nischenwand aus
Schieferplatten, auf denen Sie Ihre
Einkäufe notieren können!

Eine Trendküche

Wenn Sie sich nicht für eine einfarbige
Nischenwand begeistern können, lassen
Sie Ihrer Fantasie freien Lauf und stel len
Sie geometrische Formen zusammen.
Die Auswahl ist riesig: Fischschuppen,
sechseckige Platten, Verlegen im
Zickzack-Muster oder ein Mosaik mit
grafischen Motiven.

Die Formen verleihen Ihrer Mauer Relief
und Rhythmus, unabhängig vom Stil , den
Sie gewählt haben. Eine einfarbige
Nischenwand passt perfekt zu einer
schlichten Küche, eine Mischung von
Formen und Farben verleiht ihr eine
fantastische Note.

Ein letzter Vorschlag? Wagen Sie es, die
Mauern Ihrer Küche mit sechseckigen
Platten zu verkleiden. Das verleiht ihr ein
originel les Erscheinungsbild.

Eine perfekte Täuschung

Ein Plattenbelag, der ein anderes Material

imitiert, kann Ihrer Küche einen herzlichen
und freundlichen Aspekt verleihen. Sie
profitieren so von allen Vortei len der
Keramik, nämlich von ihrer Robustheit
und ihrem einfachen Unterhalt, und
erhalten gleichzeitig ein ästhetisches Bild,
das an eine andere Oberflächenart
erinnert.

Für eine rustikale Küche können Sie sich
zum Beispiel für einen Plattenbelag in
Holzoptik entscheiden. In einer hellen
Farbe lässt er den Raum grösser
erscheinen, was in einer Küche oft von
Vortei l ist.
Wenn Sie Ihrer Küche einen noblen
Aspekt verleihen möchten, können Sie
auch eine Natursteinoptik wählen. Für

einen eher industriel len Touch benutzen
Sie metall isierte Platten.

Mit der richtigen Wahl des Plattenbelags
können Sie diesen Raum für den guten
Geschmack und die Freude des
Gaumens aufwerten. Nehmen Sie sich
Zeit dazu und lassen Sie sich von den
Fachleuten unterstützen. Die Profis
werden Sie bestens beraten und bei Ihrer
Wahl betreuen.
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juridiques distincts (celui pour les marchés de la Confédération
et celui pour les marchés des cantons et communes), avec
d'abord un travail du Parlement fédéral consacré à la LMP, puis
sa reprise intégrale dans l'AIMP - l'Autorité intercantonale a pris
la l iberté d'introduire une différence fondamentale en se
satisfaisant du respect des conditions de travail en Suisse (et
non sur le l ieu du chantier). Si une disposition spéciale sur le
sujet a été introduite en parallèle, cela ne constitue qu'une
compétence cantonale résiduelle qu'i l faudra encore concrétiser.
Surtout, l 'Autorité intercantonale a demandé son avis à la
COMCO (Commission de la concurrence) qui bri l le par sa
méconnaissance des réalités de la construction et mène la vie
dure à un secteur pourtant parmi les plus concurrentiels de
l'économie helvétique.

L'on peut certes stigmatiser la pusil lanimité des Conseil lères et
Conseil lers d'Etat des différents cantons membres de l'Autorité
intercantonale, qui souffrent d'une peur panique face à la
COMCO. L'on peut surtout fustiger cette dernière qui vise ni plus
ni moins que la fin du système de partenariat suisse que le
monde entier nous envie pourtant et qui a fait notre prospérité,
en tenant compte des particularismes locaux et régionaux.

Une rencontre importante
UN NOUVEAU PARLEMENT FÉDÉRAL À L' ÉCOUTE

« BLa COMCO brille par sa
méconnaissance des réalités

de la constructionB»

ACTUALITÉS FÉDÉRALES

Pour la quatrième année consécutive, constructionromande a

invité les Parlementaires romand-es à une rencontre à Berne

en décembre 201 9. Elections fédérales obligent, il était très

important de pouvoir rencontrer rapidement des élu-es, dont de

nouveaux Parlementaires, sensibles à nos préoccupations et

qui pourront porter les dossiers qui nous occupent.

Le succès a une fois de plus été au rendez-vous avec quasiment
une vingtaine de Conseil lères et Conseil lers nationaux et aux
Etats, qui ont eu la possibi l ité d'échanger avec les
représentant-es des quinze associations qui composent
constructionromande.

Surtout, cette manifestation a permis de délivrer des messages
forts sur la politique de la concurrence et les fai l l ites en série, ce
second sujet ayant d'ai l leurs déjà fait l 'objet d'un compte-rendu
dans la dernière édition de Carrelage Romand.

En préambule, des remerciements ont été adressés à
l'Assemblée fédérale sortante pour son remarquable travail en
matière de marchés publics. En effet, la nouvelle loi sur les
marchés publics (LMP) répond presque en tous points aux
attentes et demandes des PME et artisans du bâtiment, avec un
accent important mis sur la qualité, la suppression des
négociations, ainsi que le maintien de l'exigence du respect des
conditions au lieu du chantier. I l faut y voir le résultat d'un
excellent travail de constructionromande, de constructionsuisse
et de tous les partenaires de la construction. C'est ensemble que
nous sommes forts, c'est unis que nous sommes crédibles, c'est
en parlant d'une seule voix que nous sommes écoutés.

Malheureusement, la procédure de révision de l'AIMP (accord
intercantonal sur les marchés publics) qui devait suivre ne s'est
pas aussi bien déroulée. Curieusement, alors que la procédure
était claire - el le visait à une harmonisation de deux régimes

ANDRÉ BUACHE
Président de constructionromande
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constructionromande est une association intercantonale

fondée en 201 6 pour défendre les intérêts de l’industrie

romande de la construction. Elle est affiliée à

constructionsuisse, dont elle diffuse les idées et valeurs en

Suisse romande.

constructionromande fédère une dizaine d’associations romandes de branche et d’associations interprofessionnelles cantonales
du gros œuvre, du second œuvre, des métiers techniques du bâtiment, des mandataires et des fournisseurs de la construction. El le
constitue de ce fait un interlocuteur privi légié et représentatif auprès du monde politique et des médias pour toutes les questions
se rapportant à l’ industrie romande de la construction.

www.constructionromande.ch

I l faut savoir qu'en posant la pétition de principe d'une
équivalence des conditions de travail en Suisse, on met en péri l la
pérennité des Conventions collectives de travail (CCT) locales et
régionales. La loi sur le marché intérieur (LMI), invoquée comme
mantra, a bon dos dans la mesure où une interprétation
conforme est largement possible, comme le démontrent le
dispositif de la LMP et des pratiques cantonales jamais
contestées devant les tribunaux en plus de deux décennies.
constructionromande se battra en tout cas pour préserver ce
remarquable dispositif, garant d'une saine concurrence et
véritable digue contre le dumping salarial et social . Des
interventions sont déjà en cours en ce sens.

C'est justement par rapport à ces dérives que construction-
romande a souhaité thématiser la politique de la concurrence
lors de la rencontre du mois de décembre dernier. Si la
concurrence est un des pil iers de l’activité économique libérale,
el le doit cependant être cadrée afin d’éviter les dérapages. Si la
concurrence équitable et efficace se révèle saine, la concurrence
débridée ou mal cadrée peut se révéler destructrice. Cela vaut
particul ièrement pour un secteur comme le nôtre, composé
surtout de très petites PME, qui font parfois face à de véritables
mastodontes du côté de la demande. A Trop vouloir mettre
l 'accent sur le seul prix, l 'on s'attaque en fait aux entreprises
structurées, citoyennes, formatrices.

D'ai l leurs, le cadre constitutionnel et légal suisse est très clair sur
ce point en n'interdisant les cartels, accords et ententes que s'i ls
ont un effet néfaste sur la concurrence, ce qui n'est pas présumé
et doit être prouvé.

Dans cette optique, constructionromande soutient tout particu-
l ièrement trois motions qui visent à rappeler que l'atteinte à la
concurrence doit être notable, que la publication du nom des
entreprises au stade de l'enquête préalable viole gravement la

présomption d'innocence, que l'accès au dossier doit être garanti
à tout justiciable, - y compris dans une procédure relative au droit
de la concurrence - et que le prononcé de frais ou émoluments
en cas d'arrangement avec l'autorité est proprement inique.

Un autre volet du problème a trait aux fail l ites en série. I l s'agit de
poser des règles compatibles avec le l ibéral isme dans sa
dimension de responsabil isation des acteurs économiques. Le
Conseil fédéral a ainsi proposé une révision législative
insuffisante. Une véritable adaptation de fond d'un droit plus que
centenaire est nécessaire. Plusieurs motions allant dans ce sens
le demandent et constructionromande les soutient fermement.

Notre secteur mérite des règles claires, qui répondent à des
objectifs de saine concurrence, où le prix n'est pas le seul
critère, où l'efficacité du marché se mesure aussi à l'aune du
respect de règles sociales, salariales, de bienfacture, de qualité,
de probité.

NICOLAS RUFENER
Directeur de constructionromande
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Das Treffen war wichtig

E IDGENÖSS ISCHE AKTUALITÄTEN

EIN NEUES UND AUFMERKSAMES PARLAMENT

Im vierten aufeinanderfolgenden Jahr lud bauenwestschweiz

die Westschweizer Parlamentarier im Dezember 201 9 in Bern

zu einem Treffen ein. Nach den eidgenössischen Wahlen war

es sehr wichtig, die Gewählten rasch treffen zu können, da sich

unter ihnen auch gewisse neue Parlamentarier befinden, die für

unsere Anliegen offen sind und die Dossiers, welche uns

beschäftigen, mittragen können.

Das Treffen war einmal mehr ein grosser Erfolg. Rund zwanzig
National- und Ständerätinnen und -räte nutzten die Gelegenheit
einer Diskussion mit den Vertretern der 1 5 Verbände von
bauenwestschweiz.

Dieser Anlass ermöglichte vor allem auch, starke Botschaften
über die Wettbewerbspolitik und die zahlreichen Konkurse zu
vermitteln. Das Thema der Konkurse bildete übrigens bereits
Gegenstand einer Zusammenfassung in der letzten Ausgabe von
Carrelage Romand.

Vorerst wurde den abtretenden Parlamentariern für ihre
bemerkenswerte Arbeit in Bezug auf das öffentl iche
Beschaffungswesen gedankt. Das neue Gesetz über das
öffentl iche Beschaffungswesen (BöB) erfül lt nämlich praktisch
alle Erwartungen und Forderungen der KMU und der Handwerker
des Baugewerbes, mit wichtigen Akzenten betreffend die
Qualität, die Abschaffung der Verhandlungen sowie das
Aufrechterhalten der Anforderung der Einhaltung der
Bedingungen am Ort der Baustelle. Es ist das Ergebnis einer
ausgezeichneten Arbeit von bauenwestschweiz, bauenschweiz
und von allen Partnern der Bauwirtschaft. Zusammen sind wir
stark, vereint sind wir glaubwürdig und mit einer gemeinsamen
Stimme werden wir gehört.

Leider verl ief das Verfahren der Revision der IVöB (interkantonale
Vereinbarung über das öffentl iche Beschaffungswesen) im
Anschluss nicht so positiv. Das Verfahren, welches die
Harmonisierung von zwei unterschiedlichen rechtl ichen
Systemen bezweckte (dasjenige für die Aufträge der
Eidgenossenschaft und dasjenige für die Aufträge der Kantone
und Gemeinden) war zwar klar geregelt. Zuerst erfolgte die Arbeit
des eidgenössischen Parlaments am BöB und anschliessend

sollte dieses integral in die IVöB übernommen werden.
Seltsamerweise nahm sich jedoch das interkantonale Organ die
Freiheit heraus, eine grundlegende Differenz einzuführen, indem
es sich mit der Einhaltung der Arbeitsbedingungen in der
Schweiz (und nicht am Ort der Baustelle) begnügte. Die parallele
Einführung dieser speziel len Bestimmung zum Thema bildet nur
eine verbleibende kantonale Kompetenz, die noch zu
konkretisieren ist. Vor allem hat das interkantonale Organ die
WEKO (Wettbewerbskommission) um eine Stellungnahme
gebeten. Diese Kommission glänzt durch ihre Unkenntnis der
Realität der Bauwirtschaft und erschwert ihr das Leben, obwohl
diese Branche einen der wettbewerbsfähigsten Sektoren der
Schweizer Wirtschaft darstel lt.

Man kann gewiss den Kleinmut der Staatsräte der verschiedenen
Kantone anprangern, welche Mitgl ied des interkantonalen
Organs sind, da sie gegenüber der WEKO eine panische Angst an
den Tag legen. Man muss aber vor allem die WEKO verurtei len,
die nichts weniger als das Ende des Schweizer
Partnerschaftssystems anpeilt, um welches uns die ganze Welt
beneidet und das für unseren Wohlstand verantwortl ich ist, da es
die lokalen und regionalen Besonderheiten berücksichtigt. Durch
den Grundsatz einer Gleichwertigkeit der Arbeitsbedingungen in
der Schweiz wird nämlich der Fortbestand der lokalen und
regionalen Gesamtarbeitsverträge (GAV) gefährdet. Das als
Mantra geltende Bundesgesetz über den Binnenmarkt (BGBM)
ermöglicht eine breite konforme Auslegung, wie das BöB und die
seit mehr als zwei Jahrzehnten nie vor Gericht angefochtenen
kantonalen Praktiken beweisen. Bauenwestschweiz wird auf
jeden Fall für den Beibehalt dieses bemerkenswerten Systems
kämpfen, das einen gesunden Wettbewerb garantiert und eine
stabile Wand gegen Lohn- und Sozialdumping darstel lt.
Interventionen in diesem Sinn laufen bereits.

ANDRÉ BUACHE
Präsident von constructionromande
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Gerade im Hinblick auf dieses Abdriften wollte
bauenwestschweiz die Wettbewerbspolitik beim Treffen im
vergangenen Dezember thematisieren. Der Wettbewerb ist eine
der Säulen der l iberalen Wirtschaftstätigkeit. Er muss jedoch
über einen Rahmen verfügen, um nicht abzudriften. Ein gerechter
Wettbewerb ist gesund, ein zügelloser oder schlecht
ausgerichteter Wettbewerb kann jedoch zerstörerisch sein. Dies
gilt vor allem für einen Sektor wie unseren, der vor allem aus sehr
kleinen KMU besteht, die manchmal einer kolossalen Nachfrage
gegenüberstehen. Mit einer zu starken Gewichtung des Preises
werden die einheimischen, strukturierten Unternehmen, welche
Ausbildungsplätze anbieten, angegriffen.

In dieser Hinsicht ist der verfassungsmässige und gesetzl iche
Rahmen in der Schweiz übrigens sehr klar. Kartel le,
Vereinbarungen und Absprachen sind nur verboten, wenn sie
sich negativ auf den Wettbewerb auswirken, was nicht nur
vermutet, sondern bewiesen werden muss.

In diesem Sinn unterstützt bauenwestschweiz ganz besonders
drei Motionen, die daran erinnern wollen, dass die
Beeinträchtigung des Wettbewerbs beträchtl ich sein muss, dass
die Veröffentl ichung der Namen von Unternehmen im Stadium
der Voruntersuchung in schwerwiegender Weise die
Unschuldsvermutung verletzt, dass jedem Rechtsbürger der
Zugang zum Dossier garantiert werden muss, auch in einem

Verfahren betreffend das Wettbewerbsrecht, und dass der
Entscheid über Gebühren und Kosten im Fall einer Einigung mit
der Behörde höchst ungerecht ist.

Eine andere Problematik betrifft die zahlreichen Konkurse. Die
Vorschriften müssen mit dem Liberalismus in seiner Dimension
des Verantwortungsbewusstseins der Wirtschaftsakteure
übereinstimmen. Der Bundesrat hat eine ungenügende
Gesetzesrevision vorgeschlagen. Es bedarf einer grundlegenden
Anpassung des über hundertjährigen Rechts. Mehrere Motionen
fordern eine Anpassung in diesem Sinn und bauenwestschweiz
unterstützt diese mit Überzeugung.

Unser Sektor verdient klare Vorschriften, welche den Zielen
eines gesunden Wettbewerbs entsprechen. Der Preis darf nicht
das einzige Kriterium sein und die Effizienz des Markts wird
auch an der Einhaltung von Vorschriften in den Bereichen
Sozialwesen, Löhne, Arbeitsausführung, Qualität und
Redlichkeit gemessen.

constructionromande ist ein interkantonaler Verband, der
201 6 zur Vertretung der Interessen der Westschweizer
Bauwirtschaft gegründet worden ist. Er ist dem Verband
bauenschweiz angeschlossen und verbreitet dessen Ideen
und Werte in der Westschweiz.

constructionromande vereinigt rund zehn Westschweizer Branchenverbände und kantonale zwischenberufl iche Verbände des
Rohbaus, des Ausbaugewerbes, der technischen Berufe der Bauwirtschaft, der Architektur- und Planungsbüros und der
Lieferanten des Baugewerbes. Er ist somit ein privi legierter und repräsentativer Ansprechpartner für Politik und Medien in sämtliche
Fragen betreffend die Westschweizer Bauwirtschaft.

www.constructionromande.ch



UNE EXPLOSION DE COULEURS
DŁs le mois d’avril, dØcouvrez en exclusivitØ 
Suisse, la nouvelle gamme CERMIX STYL. 
Une solution complŁte de jointoiement pour tous 
revŒtements cØramiques. Nous vous proposons 
une collection de 21 coloris d�une parfaite 
correspondance entre les produits à base de 
ciment, d�Øpoxy et de silicone.

VØritables innovations, les produits  
CERMIJOINT STYL, EPOXY STYL et 
CERMISIL STYL permettront de rØpondre 
à toutes les envies crØatives de vos clients.
Il ne leur restera plus qu’à « choisir leur Styl » 
à l’aide du nuancier spØcialement dØveloppØ 
pour cette gamme et disponible sur demande 
auprŁs de nos conseillers techniques.

Les avantages pour vous :

•	 SimplicitØ d’utilisation et d’application

•	 UniformitØ des coloris entre  
les diffØrents produits

•	 Finition �ne, lisse et soignØe

•	 CERMIX STYL permet de couvrir  
l’ensemble des besoins de votre chantier

Jointoyez
avec Styl

COLLECTION DE 21 COLORIS 
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Une première session réussie
BREVET FÉDÉRAL DE CHEF CARRELEUR

Le métier de carreleur ne se résume pas

à un apprentissage menant au certificat

fédéral de capacité (CFC): une propo-

sition de formation supérieure permet

aux professionnels d’approfondir leurs

connaissances et d’accéder ainsi à des

postes d’encadrement au sein des

entreprises, puis à la gestion et au

développement de leur propre structure

en tant qu’entrepreneur.

Durant ces dix-huit derniers mois, plus de
vingt carreleurs ont suivi une tel le
formation en participant aux cours de
préparation au brevet fédéral. Cette
distinction offre la possibi l ité d’exercer en
tant que Chef carreleur, de diriger les
équipes de travail , voire de remplacer le
patron pendant ses absences.

En ce début d’année, la commission
romande de cours et d’examen a pu
statuer sur l ’octroi des brevets fédéraux,
en réunissant les différents résultats
d’examens de module obtenus par les
candidats durant leur cursus. El le a validé
l ’attribution du titre de Chef carreleur à
dix-neuf candidats, dont quatorze se sont
d’ai l leurs déjà lancés dans la poursuite de
leurs études en attaquant les cours
aboutissant à la maîtrise fédérale.

La cérémonie de clôture et de remise des
brevets est prévue le 26 mars à l’Ecole de
la construction, à Tolochenaz, en
présence des candidats et de leur famil le,
ainsi que des formateurs, experts,
membres de la commission et membres
du comité central de la FeRC.

Pour la réussite de leurs examens,
nous avons le plaisir de féliciter
les Chefs carreleurs suivants:

Messieurs

• Alberto Arias, de Lausanne (VD)
• François Arona, de Conthey (VS)
• Yann Baume, de Porrentruy (JU)
• Maxime Bonvin , d’ Icogne (VS)

• Vincent Bregy, de Lausanne (VD)
• Ken Compondu , de Giez (VD)

• Xavier Cousin , de Massongex (VS)
• Luis Manuel Da Silva Cunha, de Givisiez (FR)

• Jordy Ricardo De Oliveira Meireles, de Genève (GE)
• Laurent Deladoey, de La Chaux-de-Fonds (NE)

• Morgan Derret, d’Echichens (VD)
• Thomas Dorsaz, de Fully (VS)

• José Manuel Figueiras Pena, de St-Maurice (VS)
• Jeton Hoti , de Monthey (VS)

• Filipe Fernando Miranda Gomes, de Grand-Lancy (GE)
• Antoine Pasche, de St-George (VD)

• Leandro Filipe Saraiva Pinto, de Genève (GE)
• Kevin Schuerch , de Cudrefin (VD)
• Mike Ulrich , de Châtelaine (GE)

« BLa formation
professionnelle garantie
la pérénité de notre

professionB»

DOSS I ER FORMATION



1 4

DOSS I ER FORMATION

LA FORMATION CONTINUE ,
UNE DÉMARCHE INCONTOURNABLE

De nouveaux produits, des mises en

œuvre revues et corrigées, une actua-

lisation des normes en vigueur… De la

vente à la pose, les métiers du carrelage

évoluent continuellement et chaque

professionnel doit régulièrement

réactualisation ses connaissances.

Toutes les professions en dépendent, et
la formation coninue est d’autant plus
important que notre savoir-faire n’est pas
à la portée de tous, malgré ce que
d’aucuns voudraient nous faire croire.
Pour preuve, les multiples l itiges sur
lesquels nos experts doivent se
prononcer chaque année.

Pour éviter ce type de problème et
garantir à leur cl ientèle des prestations au
plus haut niveau des règles de l’art, les
patrons et le personnel des entreprises
suivent régulièrement des cours de
formation continue.

En 201 9, trois thèmes ont été développés
lors des différents séminaires de la FeRC,
à savoir «  la mise en œuvre de carreaux
de céramique de grand format  , «    la

problématique de l’acoustique et de
l’ isolation phonique sur les ouvrages de
carrelage  et «  les notions de droit
concernant l ’engagement, la gestion et le
l icenciement du personnel fixe et
temporaire  .

Plusieurs propositions pour 2020

Pour cette nouvelle année, plusieurs
sujets sont de nouveau proposés aux
entreprises. Qu’on y parle de technique et
de vente (comment estimer le volume de
travail et les besoins en matériaux pour
des carreaux de grande dimension), de
collaboration entre les carreleurs et les
instal lateurs sanitaire ou de sécurité lors
des cours de la solution de branche
SB55, chaque participant trouvera des
informations pour perfectionner ses
connaissances.

Bien que ces cours soient organisés par
les associations professionnelles, les
entreprises non-membres peuvent aussi
y participer et s’inscrire directement en
ligne (www.ferc.ch).
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Offre et calculation – Vente et pose de grands formats

Formation dans les régions, de 1 6h30 à 1 9h00
Date : consulter www.ferc.ch
Durée du cours : 2.5 heures

Intervenants
MM. Pierre Curchod et Patrick Andrey

Echange et formation inter-métiers Carreleur & installateur sanitaire

Coordination, point de liaison, technique

Formation dans les régions, de 1 7h00 à 1 9h00
Date : Jura 1 5.9.20 / Valais 1 7.9.20 / Genève 23.9.20 / Vaud 5.1 0.20 / Fribourg 7.1 0.20
Durée du cours : 2 heures

Intervenants
M. Pascal Marchese, accompagné d’un instal lateur sanitaire

Dates à retenir 2020

INFORMATIONS ET INSCRIPTION
EN LIGNE :
www.ferc.ch
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DOSS I ER AUS - & WEITERB ILDUNG

PLATTENLEGERCHEF
MIT E IDGENÖSS ISCHEM FACHAUSWEIS

Der Beruf des Plattenlegers beschränkt

sich nicht auf eine Lehre, die zum

eidgenössischen Fähigkeitszeugnis

(EFZ) führt. Die höhere Berufsbildung

ermöglicht den Fachleuten nämlich, ihre

Kenntnisse weiterzuentwickeln,

innerhalb der Unternehmen Kaderstellen

zu besetzen und schliesslich als

Unternehmer eine eigene Struktur

aufzubauen und zu leiten.

Während der letzten 1 8 Monate haben
rund zwanzig Plattenleger diesen
Weiterbildungsweg eingeschlagen und
die Vorbereitungskurse für den
eidgenössischen Fachausweis besucht.
Diese Ausbildung ermöglicht die Arbeit
als Plattenlegerchef, die Führung von
Arbeitsteams und auch die Vertretung
des Betriebsinhabers während dessen
Abwesenheit.

Zu Beginn dieses Jahres hat sich die
Westschweizer Kommission für Kurse
und Prüfungen aufgrund der
verschiedenen Prüfungsergebnisse der
Kandidaten mit der Verleihung des
eidgenössischen Fachausweises befasst.
Mit Freude hat sie 1 9 Kandidaten den
Fachausweis als Plattenlegerchef
überreichen dürfen. 1 4 von ihnen haben
bereits die Kurse für das eidgenössische
Meisterdiplom in Angriff genommen.

Die feierl iche Übergabe der
Fachausweise sollte am 26. März in der
Ecole de la construction in Tolochenaz in
Anwesenheit der Kandidaten und deren
Famil ien sowie der Ausbildner, der
Experten, der Kommissionsmitgl ieder
und des Zentralvorstands der FeRC
stattfinden.

Wir freuen uns, folgenden Plattenlegerchefs
zum erfolgreichen Abschluss ihrer Prüfungen

zu gratulieren :

Herren

• Alberto Arias, aus Lausanne (VD)
• François Arona, aus Conthey (VS)
• Yann Baume, aus Porrentruy (JU)
• Maxime Bonvin , aus Icogne (VS)
• Vincent Bregy, de Lausanne (VD)
• Ken Compondu , aus Giez (VD)

• Xavier Cousin , aus Massongex (VS)
• Luis Manuel Da Silva Cunha, aus Givisiez (FR)

• Jordy Ricardo De Oliveira Meireles, aus Genève (GE)
• Laurent Deladoey, aus La Chaux-de-Fonds (NE)

• Morgan Derret, aus Echichens (VD)
• Thomas Dorsaz, aus Fully (VS)

• José Manuel Figueiras Pena, aus St-Maurice (VS)
• Jeton Hoti , aus Monthey (VS)

• Filipe Fernando Miranda Gomes, aus Grand-Lancy (GE)
• Antoine Pasche, aus St-George (VD)

• Leandro Filipe Saraiva Pinto, aus Genève (GE)
• Kevin Schuerch , aus Cudrefin (VD)
• Mike Ulrich , aus Châtelaine (GE)
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DIE WEITERB ILDUNG , UNUMGÄNGLICHE
UM AUF DEM NEUSTEN STAND ZU BLE IBEN

Neue Produkte, überprüfte und

korrigierte Umsetzungen, eine

Aktualisierung der geltenden Normen ...

Die Berufe des Plattenbelags, vom

Verkauf bis zum Verlegen, entwickeln

sich ständig weiter und erfordern von

allen Akteuren eine regelmässige

Aktualisierung der Kenntnisse.

Alle Berufe sind davon abhängig und es
ist umso wichtiger, als das Know-how
nicht al lgemein verständlich ist, obwohl
uns das gewisse Kreise einreden
möchten. Als Beweis können die
zahlreichen Streitfäl le angeführt werden,
zu denen unsere Experten im Verlauf des
Jahres beigezogen werden.

Um solche Probleme zu vermeiden und
ihren Kunden hochstehende Leistungen
nach den Regeln der Kunst zu
garantieren, besuchen die Inhaber und
die Mitarbeiter der Unternehmen
regelmässig Weiterbildungskurse.

201 9 sind anlässlich der Seminare der
FeRC drei Themen behandelt worden. Es
handelt sich um "Das Verlegen von
grossformatigen Keramikplatten", "Die
Problematik der Akustik und der

Schalldämmung bei den Plattenbelags-
arbeiten " und " Die Rechtsbegriffe betref-
fend die Anstellung, die Verwaltung und
die Entlassung von festangestelltem und
temporärem Personal ".

Mehrere Vorschläge für 2020

Im neuen Jahr werden den Unternehmen
wieder mehrere Themen vorgeschlagen.
Es geht um die Technik und den Verkauf
(wie können die Arbeit und der
Materialbedarf für grossformatige Platten
evaluiert werden), um die Zusammen-

Verkauf und Verlegen von Grossformat-Platten

Ausbildungen in den Regionen, von 1 6h30 bis 1 9h00
Daten : sehe Homepage www.fer.ch
Dauer des Kurses : 2.5 Stunden

Referenten
Herr Pierre Curchod et Herr Patrick Andrey

Berufs-Austausch Plattenleger & Sanitärinstallateur

Koordination, Verbindungsstellen, Technik

Ausbildungen in den Regionen, von 1 7h00 bis 1 9h00
Daten : Jura 1 5.9.20 / Wall is 1 7.9.20 / Genf 23.9.20 / Waadt 5.1 0.20 / Fribourg 7.1 0.20
Dauer des Kurses : 2 Stunden

Referenten
Herr Pascal Marchese, begleitet von einem Sanitärinstallateur

Termine im 2020

arbeit zwischen den Plattenlegern und
den Sanitärinstal lateuren oder um die
Sicherheit bei Kursen der
Branchenlösung SB55. Jeder Teilnehmer
findet Informationen, um seine Berufs-
kenntnisse zu erweitern.

Obwohl die Kurse von den
Berufsverbänden organisiert werden,
können auch Nichtmitgl ieder-
Unternehmen daran tei lnehmen und sich
direkt online anmelden (www.ferc.ch).
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SOLUTION DE BRANCHE

LES ÉCHANGES D ’ EXPÉRIENCES
B IEN ACCUEILLIS DANS LES RÉG IONS

Dans le cadre du concept de solution de

branche no 55 (SB55), il faut organiser

la formation de base des personnes de

contact pour la sécurité et la santé au

travail dans l’entreprise (PERCOS), mais

aussi la formation continue. Ainsi,

447  PERCOS ont été formées en Suisse

depuis la relance de la solution de

branche n° 55.

Base

En une journée de cours, les PERCOS
apprennent les bases, outi ls et moyens
d’aide pour la mise en œuvre concrète
dans l’entreprise. Ensuite commence le
travail de routine. C’est au plus tard à ce
moment qu’i ls comprennent que la
théorie et la pratique ne concordent pas
toujours et que chaque entreprise a
besoin de solutions sur mesure. On peut
parfois se demander si les solutions
choisies sont suffisantes. Lorsque des
questions se posent à ce sujet, les
spécial istes disponibles dans le cadre de
la solution de branche n° 55 vous
aideront volontiers à y répondre (contact
via le secrétariat de la SB55).

Formation continue

Le concept prévoit une formation continue
tous les deux ans au minimum.
Actuellement, el le se fait sous forme
d’échanges d’expériences (aussi appelés
«EDEX») d’une demi-journée dans les
régions. En voici les objectifs principaux:

a) La proximité (également géogra-
phique) avec les uti l isateurs de la solution
de branche.

b) Du temps réservé pour échanger sur
les questions et problèmes de tous les
jours, ainsi que pour obtenir des réponses
et solutions quant à la mise en œuvre.

c) Des informations détail lées sur les
questions fréquemment posées et sur la
gestion du concept de sécurité au
quotidien.

d) Un recueil de contributions pour les
sujets prioritaires.

Ces réunions se déroulent en différents
endroits de la Suisse. El les ont souvent
l ieu dans une entreprise uti l isant une
solution de branche, avec des groupes de
huit à douze participants.

Avantages pour l’entreprise hôte

Dans certains des cas, i l a été possible de
visiter l ’entreprise hôte pendant le cours.
Celle-ci a reçu des propositions concrètes
pour des améliorations ou simplifications
potentiel les. Merci à ces entreprises
d’avoir mis leur infrastructure à
disposition! Tout le monde y gagne,
l ’entreprise hôte et les participants ayant
pu bénéficier à plusieurs égards des
informations et commentaires.

Réactions sur les échanges
d’expériences

Dans l’ensemble, les cours ont été
accueil l is et évalués de manière très
positive. Voici quelques réactions :

« Merci beaucoup pour l ’organisation
décentral isée. J’apprécie beaucoup cela.  

« Génial ! Les participants ont reçu des
réponses détail lées et compétentes à
leurs questions !  

« Les situations présentées ainsi que les
solutions et approches étaient fondées
sur la pratique.  
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« La visite de l’entreprise m’a donné
quelques pistes et de bonnes idées à
appliquer dans la mienne.  

« Travail ler en petit groupe a aussi permis
d’aborder des détails de mise en œuvre
et de gestion en lien avec la clientèle, la
direction des travaux, etc.  

« Pourriez-vous fournir un document
destiné aux petites entreprises? Le manuel
contient trop d’informations.  

« Le manuel est riche en informations et
peut servir de référence si nécessaire.  

« Tout était très bien organisé.  

Conclusion et perspectives

Les échanges d’expériences ont fait leurs
preuves sous cette forme. I ls ont apporté
un avantage supplémentaire aux PERCOS
et aux entreprises affi l iées à la solution de

branche. En outre, i ls ont permis de
recueil l ir des informations importantes
pour les changements à venir.

Par conséquent, les cours seront également
organisés de manière décentral isée en
2020. Les dates et l ieux figurent sur le
site web de la solution de branche
www.sb55.ch ainsi que sur les sites web
des associations faîtières. I l est possible
de s’inscrire en ligne.

Les principaux sujets traités en 201 9
(détermination des dangers; planification

des mesures) ne changeront pas en
2020.

N’hésitez pas à transmettre au secrétariat
les sujets qui vous tiennent à cœur pour
de prochains cours. Cela nous aidera à
rendre ces derniers aussi uti les que
possible pour le plus grand nombre de
participants.

Merci de veiller à la santé et à la sécurité
au travail, chaque jour, dans l’intérêt de
toutes les personnes concernées!

BRINGHEN AG  Visp VS
BRINGHEN SA  Sierre VS
SANIBAT SA  Sion VS
PAUL MARET SA  Le Châble VS
SANVAL SA  Martigny VS 

SANVAL SA  Aigle VD
SANEO BY BRINGHEN SA  Lonay VD
SANEO BY ARTE MATTO SÀRL  Carouge GE
SANEO BY BRINGHEN SA  Bulle FR
SANEO BY BRINGHEN SA  Corminboeuf FR

BRINGHEN AG  Düdingen FR
SANTAG AG  Thun BE 
SANIMAT AG  Sursee LU
CREASAN AG  Volketswil ZH

La nouvelle série “It’s Different” de Polis, inspirée par des effets 
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BRANCHENLÖSUNG

ERFA-KURSE IN DEN REG IONEN
SEHR POS ITIV AUFGENOMMEN

Im Rahmen des Branchenlösungs-

konzeptes Nr. 55 (BL 55) ist nicht nur die

Grundausbildung für die Kontakt-

personen für Arbeitssicherheit und

Gesundheitsschutz im Betrieb (KOPAS)

sondern auch die Weiterbildung

definiert. Seit Neustart der

Branchenlösung Nr. 55 sind 447 KOPAS

in der Schweiz ausgebildet worden.

Grundlage

Nachdem die KOPAS an einem
eintägigen Kurs die Grundlagen, die
Werkzeuge und Hilfsmittel für die
praktische Umsetzung im Betrieb kennen
gelernt haben, geht es an die Arbeit im
betrieblichen Alltag. Spätestens jetzt wird
klar, dass Theorie und Praxis nicht immer
deckungsgleich sind und fordern
individuelle Lösungen für den eigenen
Betrieb. Manchmal bleiben Unsicher-
heiten, ob die gewählten Lösungen dann
auch genügen. Bei diesbezüglichen
Fragen stehen die im Rahmen der
Branchenlösung 55 verfügbaren Spezia-
l isten auf Anfrage selbstverständlich
gerne mit Rat und Tat zur Verfügung.
Kontaktaufnahme via Sekretariat BL 55.

Weiterbildung

Die gemäss Konzept wenigstens alle 2
Jahre zu besuchende Weiterbildung wird
zurzeit als halbtägige ERFA-
Veranstaltungen in den Regionen durch-
geführt. Die Hauptzielsetzungen sind

a) Nähe zu den Branchenlösungs-
anwendern (auch geografisch)

b) genügend Zeit für Erfahrungs-
austausch bezüglich Fragen und
Probleme aus dem Alltag sowie
Antworten und Lösungen für eine
praxisgerechte Umsetzung

c) Detail informationen zu häufig
auftauchenden Fragen und Handhabung
des Sicherheitskonzeptes im Alltag

d) Inputs für Schwerpunktthemen sammeln

Mittlerweile wurden in verschiedensten
Orten in der Schweiz entsprechende
Veranstaltungen durchgeführt. Dies nach
Möglichkeit bei einem branchenlösungs-
anwendenden Betrieb als Gastgeber und
mit Gruppengrössen zwischen 8 bis 1 2
TeilnehmerInnen.

Zusatznutzen für den gastgebenden
Betrieb

Meistens konnte anlässlich des
jeweil igen Kurses auch eine
Betriebsbesichtigung mit konkreten
Rückmeldungen über mögliche
Verbesserungen bzw. Vereinfachungen
durchgeführt werden. An dieser Stelle ein
herzl iches Dankeschön für die zur
Verfügung gestellten Möglichkeiten und
Räumlichkeiten. Sowohl der gastgebende
Betrieb als auch die TeilnehmerInnen
konnten so mehrfach von den Einblicken
und Rückmeldungen profitieren – eine
klassische Win-Win-Situation.

Rückmeldungen aus ERFA-Anlässen

Insgesamt wurden die Veranstaltungen
sehr positiv aufgenommen und bewertet.
Einige geäusserte Rückmeldungen:

«  Herzl ichen Dank für die dezentrale
Durchführung, ich sehe es als Wert-
schätzung 

«  TOP, dass auf Teilnehmerfragen aus-
führl ich und kompetent eingegangen
wurde 

«  Die gezeigten Beispielsituationen und
die Lösungen bzw. Lösungsansätze
waren praxisgerecht 

«  Die Betriebsbesichtigung hat mir einige
Hinweise und gute Ideen für meinen
eigenen Betrieb gegeben 

«  Kleine Gruppe ermöglichte es, auch
über Detailfragen bezüglich Umsetzung
und Handhabung in Bezug auf Kunden,
Bauleitungen usw. auszutauschen 

«  Bitte eine Vorlage für Kleinfirmen zur
Verfügung stellen, das Handbuch
beinhaltet zu viele Informationen 

«  Das Handbuch beinhaltet viele Informa-
tionen und ist bei Bedarf als Nach-
schlagewerk sehr gut geeignet 

«  Die Organisation hat sehr gut geklappt 

Fazit und Ausblick

Die ERFA-Veranstaltungen haben sich in
dieser Form bewährt und einen Zusatz-
nutzen für die KOPAS und die an der
Branchenlösung angeschlossenen Be-
triebe gebracht. Zudem konnten wichtige
Hinweise und Informationen für die
Weiterentwicklung zusammengetragen
werden.

Entsprechend werden die Veran-
staltungen auch in 2020 dezentral
geplant und durchgeführt. Die jeweil igen
Daten und Standorte sind auf der
Homepage www.bl55.ch sowie bei den
Trägerverbänden einsehbar. Die Anmeld-
ungen können direkt online erledigt
werden.

Die in 201 9 behandelten Schwer-
punktthemen (Gefährdungsermittlung,
Unfall- / Ereignisabklärung und Mass-
nahmenplanung) bleiben unverändert
auch in 2020.

Sie sind herzlich eingeladen, für Sie
wichtige Themen für weitere
Veranstaltungen dem Sekretariat mit-
zutei len. Dies hilft mit, die Veran-
staltungen mit einem möglichst grossen
Anwendernutzen zu organisieren.

Herzlichen Dank die Bereitschaft,
Arbeitssicherheit und Gesundheits-
schutz zum Nutzen von allen
Betroffenen im Alltag zu leben und
umzusetzen!
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42 expositions & 1 54 entreprises de pose
en Suisse romande.

Des professionnels
à 1 00% POUR VOUS !



Les +
Entièrement 
interchangeable

RAIMONDI DISTRIBUTION 2S - 217 chemin des Noyers
ZA de la Bertine - 38690 Colombe (FRANCE)

TÉL. : +33 (0)4 76 06 91 03
Fax : +33 (0)4 76 65 15 01

info@raimondi-france.com 
www.raimondi.fr

Charge horizontale

Charge verticale

Ultralite Flex, Ultralite S1, Ultralite S1 Quick, 
�È�ü�N�8�•�ü�ã�N�º�˜�³�Ð et �È�ü�N�8�•�ü�ã�N�º���³�Ð���ª�V�ã�¬�ø:

Les mortiers-colles allégés ultraperformants de 
MAPEI pour tous les types de dalles de carrelage: 
meilleure ouvrabilité et pose moins fatigante et plus 
rapide, meilleur rendement que celui des colles clas-
siques, sacs plus légers avec une poignée pour facili-
ter le maniement sur le chantier. 

�È�ü�N�8�•�ü�ã�N�º���³�Ð présente un fort pouvoir mouillant qui le 
prédispose à la pose de dalles de grand format.

Consommation pour une surface identique:

Colles
carrelage 
standard

25 kg seulement 15  kg!

ÉCONOMISEZ VOS FORCES 
AVEC NOS PRODUITS ALLÉGÉS!

TECHNOLOGY YOU CAN BUILD ON TM

www.mapei.ch

�G�™���•�5�º�ã�@�o�ã�N�•�º�8�ü�•���³

=
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RÉPERTO IRE VERZE ICHNIS

Commerces de carrelage Plattenhändler
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Entreprises de pose (suite) Plattenleger (Fortsetzung)



A votre service depuis

plus de 90 ans,

pour un travail de
qualité.



Des idées pour votre nouveau carrelage  ? 
Vous en trouverez dans l’une de nos 21 expositions en Suisse. sabag.ch




